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TEMA 2
LA MAXIMIZACION DEL BENEFICIO
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Introduccion

) \ TUACADEMIAFACIL

En este tema estudiamos cédmo una empresa elige la cantidad de factores de produccion y el nivel de
produccién que maximizan su beneficio econémico. Partimos de la definicion correcta de coste —
incluyendo los costes de oportunidad— y avanzamos hacia las condiciones matematicas que caracterizan
la eleccion 6ptima, tanto a corto como a largo plazo.

Al finalizar el tema seras capaz de:

e Distinguir entre beneficio contable y beneficio econémico.

Explicar la separacion entre propiedad y control en las sociedades anénimas.

Relacionar el valor en bolsa de una empresa con el valor actual de sus beneficios futuros.

® Resolver el problema de maximizacion del beneficio a corto y a largo plazo mediante la condicién
valor del producto marginal = precio del factor.

@ Deducir la ecuacion de la recta isobeneficio y explicar por qué su pendiente es w,/p.
e Aplicar la l6gica de la estatica comparativa y del axioma débil de la maximizacién del beneficio.

e Entender por qué maximizar el beneficio implica minimizar el coste de produccién.

Tema 2 - La maximizacion del beneficio - /\/\/ pag. 3
WWW.TUACADEMIAFACIL.COM



il

TUACADEMIAFACIL
El beneficio (1) se define como ingresos menos costes. La clave del apartado no esta en la férmula, sino en
qué se considera coste: hay que incluir todos los factores de produccion, aunque no impliquen un pago en
efectivo.

2.1 Los beneficios

T = X Piyi — X WiX;

El problema de los factores «propios»

Si el duefio de la empresa también trabaja en ella, o si un agricultor usa su propia tierra, esos factores si
cuentan como coste, aunque no se paguen explicitamente. La razén es que tienen un valor de mercado: el
salario que el duefio podria ganar trabajando para otro, o el alquiler que el agricultor podria cobrar si
arrendara su tierra.

Coste de oportunidad

Esta es la idea central del apartado: el coste econédmico de usar un factor no es lo que se pagé por él
originalmente, sino lo que se renuncia a ganar por no usarlo de otra forma. De ahi surge la distincién
clave:

e Beneficio contable: usa costes historicos (lo que costé el factor cuando se compro).
e Beneficio econémico: usa costes de oportunidad (lo que costaria hoy, o lo que se deja de ganar).

En el curso siempre trabajaremos con la definicién econémica del beneficio.

Ejemplo del dia a dia

Imagina que dejas tu trabajo como asalariado (donde ganabas 1.800 €/mes) para montar tu propia
cafeteria en un local que ya era de tu familia. Al cabo del mes, la cafeteria te deja 3.000 € de
beneficio contable. Pero tu beneficio econémico debe descontar también los 1.800 € de salario al
gue renuncias y, supongamos, 500 € de alquiler que podrias cobrar por el local si lo arrendaras a
otro negocio. Tu beneficio econémico real es 3.000 - 1.800 - 500 = 700 €, muy inferior al contable.
Si la cafeteria generase menos de 2.300 € contables al mes, estarias perdiendo dinero en términos
econdmicos, aunque contablemente parezca que ganas.

N Preguntas de repaso

1. ;Por qué el trabajo del propietario en su propia empresa se considera un coste, aunque no reciba
un salario explicito?

2. Explica con tus palabras la diferencia entre beneficio contable y beneficio econémico.

3. ;Qué definicidn de beneficio se utiliza a lo largo de este curso y por qué?
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2.2 La organizacion de las empresas

Este apartado clasifica a las empresas segun su forma juridica y muestra cdbmo esa estructura afecta a
quién controla las decisiones.

Los tres tipos de empresa
® Propiedad individual: una sola persona; la empresa suele estar ligada a la vida del duefo.

e Sociedad colectiva: dos o mas personas; la empresa dura mientras viva al menos una de ellas.

e Sociedad andnima: pertenece a varias personas, pero tiene personalidad juridica propia,
independiente de sus propietarios.

La diferencia clave de la sociedad anénima es que existe como entidad separada de quienes son duenos
en cada momento: cuando un accionista vende sus acciones o muere, la empresa sigue funcionando. Por
eso la mayoria de las grandes empresas adoptan esta forma: necesitan estabilidad a largo plazo que no
dependa de individuos concretos.

La idea central: propiedad vs. control

e Propiedad individual / sociedad colectiva = el duefio suele gestionar directamente su empresa. No
hay separacion entre quién es dueio y quién decide.

e Sociedad anénima — los propietarios (accionistas) normalmente no dirigen el dia a dia; contratan
directivos para eso.

Esto crea la llamada separacion entre propiedad y control, que obliga a los propietarios a (1) definir qué
objetivos deben perseguir los directivos —normalmente, maximizar beneficios— y (2) verificar que
realmente lo hacen. El directivo podria tener intereses propios (por ejemplo, hacer crecer la empresa por
prestigio, aunque no maximice el beneficio de los accionistas). Este conflicto es el llamado problema de
agencia: el propietario es el «principal» y el directivo, el «agente».

Ejemplo del dia a dia

Cuando compras unas acciones de Inditex a través de tu bréker, te conviertes en copropietario de
la empresa, pero no tienes ninglin poder sobre las decisiones diarias de las tiendas: eso lo deciden
los directivos contratados. Si esos directivos deciden abrir tiendas muy caras solo para prestigio,
aunque no sean rentables, estas sufriendo en primera persona el problema de agencia.

N Preguntas de repaso

1. ;Qué diferencia fundamental existe entre una sociedad anénima y una propiedad individual en
cuanto a su continuidad?

2. ;Qué se entiende por «separacion entre propiedad y control»?

3. Describe en qué consiste el problema de agencia y quiénes son el «principal» y el «agente».
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2.3 Los beneficios y el valor en bolsa

Este apartado conecta dos ideas nuevas —el tiempo y la incertidumbre— y explica por qué «maximizar
beneficios» es, en realidad, una simplificacién de algo mas complejo.

El problema del tiempo

Muchas decisiones de la empresa (construir una fabrica, por ejemplo) generan costes hoy pero beneficios
durante décadas. Para comparar flujos de dinero de momentos distintos hace falta traerlos todos a un
mismo punto en el tiempo: eso es el valor actual. La empresa puede usar el tipo de interés de mercado
para hacer esta conversion.

Sin incertidumbre: beneficio = valor en bolsa

Si se conociera con certeza todo el flujo futuro de beneficios de una empresa: valor actual de la empresa =
lo que alguien estaria dispuesto a pagar por ella. Como las sociedades anénimas dividen su propiedad en
acciones, el precio de esas acciones en bolsa refleja exactamente ese valor actual de los beneficios futuros
esperados. Por eso, en un mundo sin incertidumbre: maximizar beneficios (en valor actual) = maximizar el
valor en bolsa.

Con incertidumbre, el objetivo se complica

Pero en el mundo real hay incertidumbre (no sabemos si habra una crisis, si cambiaran las modas o si
saldra un nuevo competidor). Aqui es donde la regla simple de «maximizar beneficios» deja de estar clara
por varias razones:

1. ;Qué beneficio intentamos maximizar? ;El beneficio promedio que esperamos obtener (beneficio
esperado)? ;O preferimos asegurar una ganancia menor pero sin correr riesgos?

2. La actitud ante el riesgo varia: los duefos o accionistas pueden ser muy cautos o muy arriesgados
(pueden tener aversion al riesgo). Una inversidon muy arriesgada podria prometer beneficios gigantescos,
pero también la quiebra. Cuando hay incertidumbre todo se complica, incluso la nocién de qué beneficio
gueremos maximizar.

Ejemplo del dia a dia

Cuando una empresa como Tesla anuncia un proyecto de fabrica que tardara afios en dar
beneficios, su cotizacion en bolsa puede subir de inmediato: el mercado esta descontando
(trayendo a valor actual) los beneficios futuros esperados de esa inversion, no los beneficios de
hoy.

N Preguntas de repaso

1. ;Qué es el «valor actual» y por qué es necesario para comparar flujos de dinero en distintos
momentos?

2. En un mundo sin incertidumbre, ;por qué maximizar beneficios equivale a maximizar el valor en
bolsa?

3. ¢Por qué la incertidumbre complica la idea de «maximizar beneficios»?
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2.4 Las fronteras de la empresa

Este apartado gira en torno a una pregunta practica que toda empresa enfrenta constantemente:
¢producir internamente o comprar a un proveedor externo? No es un dilema exclusivo de bienes fisicos:
se aplica igual a servicios (comedor, limpieza, contabilidad...) y, en sentido amplio, a casi cualquier
decisiébn empresarial.

El factor del tamaio

El tamaio de la empresa condiciona qué opciones son viables. Una empresa pequena no puede
permitirse tener su propia cafeteria —no tiene escala para justificarlo—. Una empresa grande si podria,
pero aun asi debe decidir si le conviene, y eso depende de qué alternativas externas tenga disponibles.

La pieza clave: la estructura del mercado

Lo que realmente determina si conviene producir dentro o comprar fuera no es el bien o servicio en si,
sino la estructura del mercado en el que se podria comprar externamente. Cuanta mas competencia haya
entre proveedores externos, mas conviene comprar fuera; cuanta menos competencia haya, mas
conviene producir internamente, aunque sea de forma menos eficiente. A continuacién ordenamos, de
mejor a peor, las tres situaciones posibles:

e Mercado competitivo externo (mejor opcién): muchos proveedores compitiendo por el negocio de
la empresa = precios bajos, buena calidad.

e Monopolio interno (segunda mejor opcidn): la empresa provee el servicio ella misma, sin
competencia, pero al menos controla la calidad y el dinero se queda «en casa».

e Monopolio externo (peor opcion): un Gnico proveedor externo, sin competencia — precios altos
y/o mal servicio, y ademas el dinero sale de la empresa.

La logica es la misma que ya conocemos: la competencia disciplina precios y calidad. Un monopolio, sea
interno o externo, no tiene esa presion, y esa diferencia se nota en los precios y en la cantidad ofrecida. La
diferencia entre monopolio interno y externo es que, con el interno, «el dinero se queda dentro de la
empresa» —aunque el servicio sea malo, no hay transferencia de rentas hacia fuera.

Ejemplo del dia a dia

Una universidad grande en una ciudad puede tener decenas de proveedores de reprografia
compitiendo (escenario 1, el bueno); en cambio, una escuela rural pequefia puede quedar atrapada
con un Unico proveedor caro (escenario 3, el malo). No es que una decida mejor que otra: es el
entorno el que les da opciones distintas.

N Preguntas de repaso

1. ;Por qué el tamano de una empresa condiciona sus decisiones de «hacer o comprar»?

2. Ordena de mejor a peor las tres estructuras de mercado para abastecer un servicio y explica por
qué.

3. ;Qué diferencia hay entre un monopolio interno y uno externo en cuanto al destino del dinero?
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2.5 Los factores fijos y variables

Retomamos la distincién corto plazo-largo plazo y la conectamos con las decisiones de beneficios,
anadiendo un matiz nuevo: los factores cuasifijos.

Factor fijo vs. factor variable

e Factor fijo: su cantidad esta atada por contrato u otra obligacion durante un periodo concreto
(ejemplo tipico: el alquiler de un edificio).

e Factor variable: la empresa puede ajustar su cantidad libremente.

Corto plazo vs. largo plazo
e Corto plazo = existen factores fijos.

e Largo plazo = todos los factores son variables (incluso el alquiler del edificio se puede renegociar o
no renovar).

No hay una frontera temporal fija entre ambos —no es «seis meses son corto plazo y dos afios son largo
plazo». Depende del contexto: un contrato de electricidad puede renegociarse en semanas, pero uno de
arrendamiento puede atar durante afos. Lo que define el plazo es si el factor en cuestion sigue siendo fijo
o no para el problema que se esta analizando.

La consecuencia sobre el beneficio minimo

e A largo plazo, como todo es variable, la empresa siempre puede optar por no usar ningln factor y
cerrar. El peor resultado posible es beneficio cero.

® A corto plazo, la empresa esta atada a pagar los factores fijos aunque decida no producir nada, asi
que si es posible tener beneficios negativos.

Los factores cuasifijos

Un factor fijo de verdad se paga siempre, produzcas o no (el alquiler). Un factor cuasifijo solo se paga si
produces algo, pero una vez que produces, se necesita en una cantidad fija independientemente de
cuanto produzcas.

¢ Ejemplo del dia a dia

La iluminacion de una fabrica es un factor cuasifijo: si la fabrica esta cerrada no gastas en luz, pero
en cuanto abre y produce cualquier cantidad positiva, necesita encender las luces —y ese gasto no
depende de si produce 10 unidades o 1.000.

N Preguntas de repaso
1. ;Qué distingue a un factor fijo de un factor cuasifijo?
2. ;Por qué a corto plazo es posible tener beneficios negativos, pero a largo plazo no?

3. Pon un ejemplo propio (distinto al del alquiler) de un factor fijo y explica por qué lo es.
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2.6 Maximizacion del beneficio a corto plazo

La idea central es «producir hasta que el ingreso marginal iguale al coste marginal», que es la base de la
maximizacion del beneficio cuando un factor es fijo y el otro variable (el caso de corto plazo del apartado
anterior).

El problema

TU= p-f(Xq, Xa) = WiXs = WoX,

Con el factor 2 fijo en X,, la empresa solo puede elegir x, para maximizar el beneficio.

La condicién éptima: valor del producto marginal = precio del factor

p-PMi(x4, Xo) = Wy

El razonamiento es el argumento marginal clasico: si aumentas x, en Ax,, obtienes Ay = PM;-Ax; unidades
adicionales, que valen p-PM;-Ax; en ingresos, pero contratar ese Ax, cuesta wy-Ax,. Si p-PM; > w; conviene
seguir aumentando xy; si p-PM; < w; conviene reducirlo; solo cuando p-PM; = w; se ha llegado al 6ptimo.

La recta isobeneficio: deduccién paso a paso

Partimos de la propia definicién de beneficio y despejamos y (la produccién) para ver qué combinaciones
de x, e y dan un beneficio constante 7. Este es precisamente el desarrollo matematico que conviene ver
explicito, paso a paso:

Paso 1 — Partimos de: 11 = p-y - WiX; - W)X,
Paso 2 — Despejamos p-y: p-y = 7T + WiXs + WoX,

Paso 3 — Dividimos entre p: y = 1t/p + (Wo/p)X, + (W1/p)X4

Esta Gltima ecuacioén es la recta isobeneficio: para cada nivel de beneficio n fijo, describe todas las
combinaciones (x;, y) que lo generan. Es una recta en el plano (x,, y) con dos elementos clave:

e Pendiente: w,/p — constante, no depende de 1. Es la relacion entre el precio del factor y el precio
del producto.

e Ordenada en el origen: rt/p + w,X,/p — esta es la que si varia con 1. Como los costes fijos (W, X./p)
son constantes, cuanto mayor es 11, mas alta esté la recta.

Como la pendiente es la misma para todos los niveles de beneficio, variar it genera una familia de rectas
paralelas: las rectas isobeneficio. Cada una representa un nivel de beneficio distinto, y las rectas mas altas
(mayor ordenada en el origen) corresponden a beneficios mayores.

El 6ptimo: tangencia entre la recta isobeneficio y la funcién de produccién

El problema de maximizacion del beneficio consiste en encontrar, sobre la curva de produccion y = f(x,,
X,), el punto que toca la recta isobeneficio mas alta posible. Graficamente, ese punto se caracteriza por
una condicion de tangencia: la pendiente de la funcion de producciéon (que es el producto marginal, PM,)
debe coincidir con la pendiente de la recta isobeneficio (wy/p). Por eso la condicion 6ptima puede
escribirse de dos formas equivalentes:

PM1 =W1/p — p‘PM1=W1

Tema 2 - La maximizacion del beneficio - /\/\/ﬂ Pag. 9
WWW.TUACADEMIAFACIL.COM e




Figura 2.1 - La maximizacion del beneficio
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Figura 2.1 - La recta isobeneficio mds alta que aun toca la funcion de produccion determina simultdneamente x,* y el

beneficio mdximo.

¢ Ejemplo del dia a dia
Un restaurante con un local ya alquilado (factor fijo) decide cuantos camareros contratar hoy
(factor variable). Seguira contratando camareros mientras cada uno nuevo aporte, en ventas
adicionales, mas de lo que cuesta su sueldo; en cuanto un camarero extra aporte menos ingreso del
que cuesta, la contratacion se detiene: ese es el punto p-PM; = w;,.
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N Preguntas de repaso
1. Deduce paso a paso la ecuacién de la recta isobeneficio a partir de 11 = p-y - WiX; — W, X,.
2. ;Qué representa la pendiente de las rectas isobeneficio y por qué es constante?

3. ¢Por qué el punto 6ptimo debe ser un punto de tangencia entre la recta isobeneficio y la funcién
de produccién?
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Este apartado responde a la pregunta: ;qué pasa con la eleccién 6ptima cuando cambian los precios? Es la
parte de «estatica comparativa»: comparar el equilibrio antes y después de un cambio, sin preocuparse
por la transicion.

2.7 Estatica comparativa

La pendiente es la clave

La recta isobeneficio tiene pendiente wy/p. Todo el razonamiento gira en torno a esa fraccién: cualquier
cosa que la cambie, mueve el punto de tangencia; cualquier cosa que no la afecte, deja todo igual.

o Sube el precio del factor 1 (w,): la pendiente w,/p aumenta — la recta se vuelve mas inclinada.
Como la funcién de produccién es cdncava, una recta mas inclinada solo puede ser tangente mas a la
izquierda = menos x,.

Figura 2.2A - Sube el precio del factor 1 (w;)
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Figura 2.2A - Cuando sube w, la recta isobeneficio se inclina mds y la tangencia se desplaza hacia la izquierda: desciende la
demanda del factor 1.

e Sube el precio del producto (p): la pendiente disminuye — el punto de tangencia se desplaza a la
derecha = tanto la cantidad producida como la cantidad demandada del factor 1 son mayores.
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Figura 2.2B - Sube el precio del producto (p)
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Figura 2.2B - Cuando sube el precio del producto, la recta isobeneficio se hace menos inclinada: aumentan tanto x, como la
oferta del bien.

« Ejemplo del dia a dia

L J

Si el precio de la harina (factor) sube, una panaderia reduce la cantidad de harina que utiliza (y por
tanto de pan que produce) para no perder beneficio. Si, en cambio, sube el precio de venta del pan
(el producto), a la panaderia le compensa producir mas pan y usar mas harina.

N Preguntas de repaso

1. ;Qué le ocurre a la cantidad demandada de un factor cuando sube su propio precio? Justificalo
con la pendiente de la recta isobeneficio.

2. ;Qué le ocurre a la produccion éptima cuando sube el precio del producto final?

3. ¢Por qué se llama «estatica» comparativa a este andlisis, y no «dindmica»?
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2.8 La maximizacion del beneficio a largo plazo

Este apartado generaliza lo visto en el corto plazo, quitando la restriccion de que un factor esté fijo: ahora
todos los factores son variables.

El problema

MAax(xx) P-f(X,Xa) = WiXs = WX,

Estructuralmente es el mismo problema que antes, solo que ahora hay dos variables de eleccién en lugar
de una.

La condicién éptima: una por cada factor

La misma logica de «valor del producto marginal = precio del factor» que dedujimos para x; a corto plazo
ahora tiene que cumplirse simultaneamente para los dos factores:

p-PMy(x:*, x2*) = w, p-PM(x1*, X2*) = w,

El argumento del producto marginal es idéntico al de antes, aplicado a cada factor por separado: si el
valor de lo que produce la Gltima unidad de un factor supera lo que cuesta, conviene aumentarlo; si es
menor, conviene reducirlo. En el 6ptimo, ninguno de los dos factores puede moverse en ninguna
direccion sin perder beneficio.

« Ejemplo del dia a dia

Una empresa de reparto que a largo plazo puede ajustar tanto el nimero de furgonetas como el
numero de conductores debe encontrar la combinacién en la que cada furgoneta adicional y cada
conductor adicional aporten exactamente lo que cuestan: si contratara un conductor de mas sin
comprar furgonetas, ese conductor no tendria vehiculo que conducir y no aportaria ingreso
suficiente.

N Preguntas de repaso
1. ;Qué cambia en el problema de maximizacion al pasar del corto al largo plazo?

2. ;Por qué la condicién 6ptima debe cumplirse simultdneamente para ambos factores a largo
plazo?

3. Si p-PM, > w, pero p-PM, = w,, ;esta la empresa en su éptimo a largo plazo? Razénalo.
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2.9 La curva de demanda inversa de factores

Es la misma relacion matematica que la curva de demanda normal, solo que se lee con los ejes invertidos:
en esta curva buscamos cual debe ser el precio del factor sabiendo la cantidad del factor.

Cualquier punto de la curva se interpreta asi: si la empresa esté utilizando una cantidad x; del factor 1, el
precio del factor tendria que ser exactamente w, (la altura de la curva) para que a la empresa le resultase
6ptimo demandar precisamente esa cantidad x;.

Por qué tiene pendiente negativa

La razén es el producto marginal decreciente. A medida que x, aumenta (manteniendo fijo x,), PM; va
cayendo, ya que lo que aporta el Ultimo trabajador va siendo cada vez menor, asi que p-PM; también cae.
Por eso la curva desciende: cuanta mas cantidad del factor ya se esta usando, menor es el precio que
justificaria demandar una unidad mas.

Figura 2.3 - Curva de demanda inversa del factor 1

w1

P+ PM1(X1, X2)

X1

Figura 2.3 - Curva de demanda inversa del factor 1: para cada x;, muestra el precio w; = p-PM,(x;, X,) que induciria a la
empresa a demandar exactamente esa cantidad.

¢ Ejemplo del dia a dia

Si un taller mecanico ya tiene 10 mecanicos trabajando y el rendimiento adicional de un undécimo

es bajo (se estorban entre si), el taller solo estara dispuesto a contratarlo si su salario es muy bajo.

En cambio, con solo 2 mecanicos, el taller pagaria un salario mucho mas alto por el tercero, porque
su aportacion marginal es alta.

N Preguntas de repaso
1. ;Qué representa exactamente un punto de la curva de demanda inversa de un factor?
2. ;Por qué la curva de demanda de factores tiene pendiente negativa?

3. ¢De qué variables depende la posicién de la curva de demanda de un factor?
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2.10 La maximizacion del beneficio y los rendimientos de escala

El sentido comun dice que «las empresas existen para ganar dinero», pero el modelo indica que, a largo
plazo, con rendimientos constantes de escala, una empresa competitiva maximizadora de beneficios no
puede ganar mas que cero.

La demostracién por contradiccién

Supongamos que una empresa con rendimientos constantes de escala obtiene un beneficio positivo B > 0
con una combinacién de factores (x4, X,). Si duplicAramos los factores (2x,, 2x,), obtendriamos el doble de
beneficio, 2B. Pero eso es una contradiccion: (x,, X,) supuestamente ya daba el maximo beneficio. Esta
contradiccion solo se resuelve si B = 0.

Tres razones por las que si vemos empresas rentables en la practica

e Los rendimientos constantes de escala no se sostienen indefinidamente: en algin punto la
coordinacion interna se vuelve mas dificil (supervisar a mas empleados, gestionar mas plantas) y la
empresa entra en rendimientos decrecientes. La demostracion anterior depende de un paso muy
concreto: que duplicar todos los factores duplique exactamente la produccién, lo que permite pasar
de un beneficio B a un beneficio 2B. Si a partir de cierto tamafo los rendimientos son decrecientes,
ese paso deja de cumplirse: duplicar los factores aumenta la producciéon en una proporcién menor
que el doble, mientras que los costes si se duplican exactamente. El beneficio de (2x,, 2x,) puede
entonces ser menor que 2B, incluso menor que el propio B. En otras palabras, a partir de cierto
tamano crecer deja de compensar: existe una escala finita en la que crecer un poco mas ya no
aumenta el beneficio, y esa escala concreta puede dar un beneficio positivo estable, porque nada
obliga a que ese beneficio se pueda duplicar sin mas solo con escalar la empresa.

e La empresa deja de ser competitiva: si crece lo suficiente como para influir en el precio de
mercado, deja de comportarse como una empresa precio-aceptante y se convierte en un problema de
poder de mercado (monopolio u oligopolio), no de competencia perfecta. El resultado de beneficio
cero es exclusivo del modelo de competencia perfecta.

e La tecnologia se difunde: si otras empresas copian la misma tecnologia, la oferta total sube, el
precio baja y los beneficios de toda la industria se erosionan hasta cero.

La conclusién no es «las empresas nunca ganan dinero», sino que beneficios positivos sostenidos junto
con rendimientos constantes de escala ilimitados es una combinacién inconsistente en un mercado
competitivo. En la realidad, siempre falla al menos uno de esos dos ingredientes.
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;Dénde se situa exactamente el 6ptimo?

Conviene precisar un matiz: el 6ptimo de la empresa no coincide con el instante exacto en que aparecen
los rendimientos decrecientes, sino que se sitla mas alla, dentro de esa region. Pensando en la curva de
coste medio a largo plazo (forma de U, que veremos en el Tema 4): el punto en el que «empiezan los
rendimientos decrecientes» es el minimo de esa curva. Si la empresa se detuviera justo ahi, produciria al
coste medio minimo posible, lo cual solo es el 6ptimo si el precio de mercado coincide exactamente con
ese minimo —el caso de beneficio cero en competencia perfecta a largo plazo—. Si el precio esta por
encima de ese minimo, a la empresa todavia le compensa seguir creciendo mas alla de ese punto, aunque
ya esté en rendimientos decrecientes, hasta que el coste marginal de largo plazo iguale al precio (p-PM =
w para cada factor). El 6ptimo con beneficio positivo sostenible esta, por tanto, estrictamente dentro de
la region de rendimientos decrecientes, no en su arranque.

Situacion Doénde para la empresa Beneficio
Rendimientos constantes en todo Nunca hay un tamafo éptimo finito =0 obligatoriamente
el rango

Rendimientos en forma de U, Justo donde empiezan los =0 (caso limite)
precio = coste medio minimo rendimientos decrecientes

Rendimientos en forma de U, Dentro de la zona de rendimientos > 0 sostenible

precio > coste medio minimo decrecientes, donde p-PM =w

;Por gué empresas como Google o Apple llevan aiios obteniendo beneficios positivos?

No contradicen el resultado anterior, porque en ellas fallan precisamente los dos supuestos del modelo:
por un lado, no operan en mercados de competencia perfecta, sino que disfrutan de posiciones muy
cercanas al monopolio (patentes, efectos de red, marca, economias de escala que otros no pueden
replicar facilmente), lo que les da poder para fijar precios por encima del coste marginal; por otro, no
tienen rendimientos constantes de escala ilimitados, ya que factores como la reputacion, el talento clave
o la base de usuarios no se pueden duplicar sin mas simplemente doblando el capital y el trabajo. Ambas
razones bastan para que el teorema de beneficio cero, pensado para la competencia perfecta con
rendimientos constantes, no les resulte aplicable.

¢ Ejemplo del dia a dia

L J

Cuando alguien inventa una hamburgueseria con una receta muy rentable y rendimientos
constantes de escala (duplicar freidoras y carne duplica las hamburguesas), al ver los beneficios
extraordinarios otros emprendedores copian el modelo. La oferta total sube, los precios bajan, y el
proceso no se detiene hasta que el beneficio se reduce a cero —el punto en el que ya no compensa
que entren mas competidores.
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N Preguntas de repaso

1. Reconstruye con tus palabras la demostracion por contradiccién de por qué el beneficio a largo
plazo es cero con rendimientos constantes de escala.

2. Explica una de las tres razones por las que en la practica si observamos empresas rentables
durante mucho tiempo.

3. ;Contradice este resultado la existencia de empresas como Google o Apple, que llevan afos
obteniendo beneficios positivos? Razénalo.

pag. 17
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2.11 La rentabilidad revelada

Cuando una empresa maximizadora del beneficio elige sus factores y su produccion, esa eleccién «revela»
informacién: nos dice que esa combinacién es mas rentable que cualquier otra que la empresa podria
haber elegido con esos mismos precios.

El razonamiento con dos periodos

Imagina que observamos a la empresa en dos momentos distintos, t y s, con precios y elecciones propias
en cada uno: precios (p‘, w') y eleccion (y', x°) en el periodo t; precios (p°, w°) y eleccién (y°, x°) en el
periodo s. Si la empresa realmente maximiza beneficios (y la tecnologia no cambié entre ambos periodos),
la eleccion de cada periodo debe dar, evaluada a los precios de ese mismo periodo, mas beneficio que la
eleccion del otro periodo. Esto es el axioma débil de la maximizacion del beneficio:

ptyt _ WtXt > ptys _ Wth

psys _ sts > psyt _ Wth

El axioma es observable: no hace falta conocer la funcién de produccién, solo datos de precios y
cantidades elegidas en cada periodo.

Figura 2.4 - Construccion de una tecnologia compatible
con el axioma débil

Tecnologia compatible ,/
=== Recta isobeneficio periodo t ’

== = Recta isobeneficio periodo s 7’

X1

Figura 2.4 - A partir de dos elecciones observadas que cumplen el axioma débil, el drea bajo ambas rectas isobeneficio es
una tecnologia compatible con esas decisiones.
La consecuencia mas importante: sumar y reordenar

Sumando miembro a miembro las dos desigualdades anteriores y agrupando los términos con y a un lado
y los términos con x al otro, obtenemos:

(p' - Py - ¥°) 2 (W' - w)(x* - x°)

Este resultado compacto contiene todos los resultados de estatica comparativa vistos antes:

e Sisolo varia el precio del producto (w* = w*), la desigualdad se reduce a (p* - p°)(y* - y°) = 0: precioy
cantidad producida se mueven en el mismo sentido, es decir, la curva de oferta tiene pendiente
positiva.
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e Sisolo varia el precio de un factor (p* = p®), la desigualdad se reduce a (w' - w*)(x* - x®) < O: precio
del factor y cantidad demandada se mueven en sentido contrario, es decir, la curva de demanda de
ese factor tiene pendiente negativa.

Estas leyes no dependen de ninglin supuesto sobre la forma de la funcién de produccién: se deducen
Unicamente de que la empresa maximiza el beneficio.

¢ Ejemplo del dia a dia

El gobierno de EE. UU. subvenciona productos agricolas manteniendo artificialmente altos sus
precios. Algunos agricultores argumentan que, si se eliminan las subvenciones, aumentaran su
produccién para compensar la caida del precio y mantener sus ingresos. Esto es una falacia
econdmica: si el agricultor maximiza beneficios, la curva de oferta debe tener pendiente positiva,
asi que si el precio baja, la cantidad ofrecida también debe bajar. Es una consecuencia necesaria del
comportamiento maximizador, no una opinién.

N Preguntas de repaso
1. ;Qué significa que el axioma débil de la maximizacion del beneficio sea «observable»?

2. A partir del axioma débil, ;qué se puede deducir sobre la pendiente de la curva de ofertay de la
curva de demanda de factores?

3. ¢Por qué es una falacia pensar que los agricultores produciran mas si baja el precio de su
producto?
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2.12 La minimizacion del coste

Si una empresa esta maximizando beneficios y ha decidido producir una cantidad y, entonces
necesariamente también estd minimizando el coste de producir esa cantidad y.

;Por qué sucede esto?

Es pura deduccion logica: si existiera una forma mas barata de obtener esas mismas y unidades, la
empresa podria usarla, reducir sus costes y, por tanto, aumentar sus beneficios sin cambiar sus ingresos.
Si no lo hiciera, no estaria maximizando beneficios de verdad. Asi que maximizar beneficio implica
minimizar coste, dado el nivel de produccién elegido.

Por qué es util: la estrategia de las dos fases

® Primera fase: para cada nivel de produccion y posible, averiguar cual es la combinacién de factores
que minimiza el coste de producirlo (sin preocuparse todavia de precios de venta ni de beneficios).

e Segunda fase: una vez que sabemos el coste minimo para caday, elegir qué nivel de produccién y
maximiza realmente el beneficio (ingresos menos ese coste minimo).

Esta separacion es (til, desde el punto de vista practico, porque convierte un problema de optimizacion
con muchas variables a la vez (todos los factores y el nivel de produccién simultdneamente) en dos
problemas mas pequenos y manejables por separado: primero un problema técnico de minimizacién de
coste para cada nivel de produccion, y después un problema, mucho mas simple, de elegir un Unico
numero —el nivel de produccion— comparando ingresos con el coste minimo ya calculado. Es la misma
I6gica que usaremos en el resto del curso al estudiar la minimizacién de costes.

Ejemplo del dia a dia

Si una fabrica de muebles decide producir 500 sillas este mes, la forma en que combine madera,
horas de carpintero y maquinaria debe ser la mas barata posible para fabricar esas 500 sillas —de lo
contrario, estaria dejando beneficio sobre la mesa sin necesidad. Primero se decide «como»
producir 500 sillas al menor coste, y después se decide si 500 es, en efecto, la cantidad que
maximiza el beneficio.

N Preguntas de repaso

1. Explica por qué maximizar beneficios implica necesariamente minimizar costes para el nivel de
produccion elegido.

2. Describe las dos fases en las que se puede dividir el problema de maximizacién del beneficio.

3. ¢Por qué es util, desde el punto de vista practico, separar el problema en estas dos fases?
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Formulario y resumen

Beneficio U= Ipyy; - 2wiX;j (definicion econdmica, con costes de oportunidad)

Recta isobeneficio y =1U/p + (Wo/p)X, + (Wy/p)x, = pendiente wy/p, ordenada n/p +
W2Xo/p

Optimo a corto plazo p-PMy(xy, X5) = Wy

Optimo a largo plazo pP-PMy(X.*, X2*) =wy ¥y p-PM,(x*, X.*) = w,

Pendiente recta isobeneficio w,/p

Rendimientos constantes de escala Beneficio a largo plazo =0

(competencia perfecta)

Axioma débil (WAPM) pYy - wix' 2 ply’ - wix® y pYy* - wx® 2 piy' - wx'
Consecuencia del axioma débil (Pt - Py -y = (W' - wi)(x' - x°)
Maximizar beneficio = Minimizar coste para el nivel de produccién elegido
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